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认可新西兰企业在
强劲需求

展望明年 ， 随着增长的回归 ， 投资者的目标是 ， 许多评论

来自海外投资者的强烈积极情绪 ， 一如既往 ， 我们希望你喜欢阅读这份报告和

安德鲁 · 马修斯
公司 / 商业主管
辛普森 · 格里森
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这对新西兰来说是好消息，外资资本作为我们寻求
摆脱新冠后遗症重新定位过程中的重要驱动力，将
推动经济增长。

本年度报告的一个可喜特点是新西兰IP和科技的高度
需求，这一特点体现在支持本地企业将技术融入运营
的各个领域。

期待与您联系 ， 讨论 fi 规则和您对新西兰并购趋势
的看法。

该报告基于对90位曾在新西兰完成交易的国际投
资者的调查。这些投资者属于一个高度

在高通胀、低增长的环境下，基本面变得尤为重要
。对客户需求稳定性的重视和将成本增加转嫁给消
费者的能力成为了关键因素，这对寻求吸引投资的
本地企业来说是非常重要的信息。

今年的调查依然极具洞察力，主要发现是投资者
在低估值环境下活动增加的可能性。

方法论: 在2024年7月，辛普森·格里斯委托Mergermarket对海外投资者关于新西兰投资机会、趋势和
挑战的看法进行了调查。

新西兰的经济挑战通过降低目标估值和提供更多优质
的交易 sourcing 机会来影响局势。超过98%的投资者
在未来五年内考虑进一步投资该国，其中相当大的比
例，即40%，计划在非常近的将来进行投资。

共有90位受访者，分别来自亚太、北美洲和欧洲地区。所有受访者在过去五年内至少完成了一次对新西
兰的投资，或在此期间担任过一笔交易的顾问。

新西兰经济在过去一年面临挑战，GDP 预计在2023
年7月至2024年6月期间出现收缩，并且通货膨胀率
仍然居高不下。前景比预期更为乐观，得益于利率下
调。

新西兰再次被评为亚太地区
最易于经商和投资机会质量
最佳的目的地。

新西兰知识产权的质量是主要吸引力之一
，39%的受访者寻求收购新的和先进的技
术，而58%的受访者认为TMT领域最具吸
引力。

新西兰的经济挑战为海外投
资者提供了机会，竞争对手
较少、交易来源更加便利且
目标估值更低。

实现规模经济和加速增长是未来新
西兰收购的主要目标

预计新西兰的并购
在未来 12 个月适度
增加

鉴于全球经济和地缘政治挑战，在新西
兰的收购策略中将客户需求的稳固性视
为最重要的因素。

说 ESG 因素对并购决策非常重要 
， 重点是 法规遵从性和商业道德

在确定收购目标时注重良好的业务基础

海外投资者正在考虑在未来
五年投资新西兰 ， 未来 12 
个月将有 40% 的人

32% 认为新西兰的公司税率没有吸引力 ， 相比
之下 ， 4% 的人认为它有吸引力

57% 说政府在 2023 年 10 月选举中的变化
增加了他们在新西兰投资的意图
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图 1 ： 您是否正在考虑或是否会考虑在新西兰进行收购 ？

2023 年调查

2024 调查

是的 - 在未来 12 个月内 是的 - 在未来 1 - 3 年内 是的 - 在未来 3 - 5 年内 No

扩大地平线 2024 辛普森 · 格里森

今年，我们的“拓展视野”调查的主要发现是受访者加
强了对新西兰的投资意向。

今年的调查反映了国际投资者的积极态度，预示着新
西兰并购活动将持续回升， CORPORATE PARTNER
JAMES HAWES 如是说。

总体而言，98%的人表示他们在未来五年内考虑进行
收购，其中40%计划在未来一年内进行投资。这一数
字较2023年的结果有所上升，当时有84%的人表示
他们计划在五年内进行投资。

尽管近期面临挑战，新西兰依然保持着其作为亚太地
区开放、政治稳定且法律先进的成员国的全球声誉。
今年的调查重新回到了核心主题，即投资者在新西兰
进行业务的便利程度。这遏制了对政府政策以及海外
投资制度近期负面情绪的下滑，许多人都认为这些政
策和制度在过去几年变得过于严格。

 alongside 这种情况，新西兰坚实的 fundamentals 继
续吸引海外投资者，许多投资者将新西兰视为在全球
日益具有挑战性的背景下的一个安全港（或许是对政
府迅速采取的通胀措施的一种认可），并认为在这里
仍可以找到相对合理的估值，尤其是在全球竞争性企
业中。

随着离岸投资新西兰的意图增强 ， 新的曙光
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受访者评论了新西兰投资机会的质量。

美国外国公司企业发展与战略主管外国公司 ， 台湾外国公司 ， 美国

新西兰强劲的基本面推动投资者情绪高涨

首席财务官 ，

法国外国公司公司发展总监

战略总监,

无变化Signi fi cantly
增加

适度
增加

适度
减少

Signi fi cantly
减少

新西兰澳大利亚印度 新加坡 Japan 中国香港东南亚韩国
（ 除新加坡外)
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James Hawes 说 ： “我们很高兴看到新西兰在该地
区保持最高排名 ， 以简化业务。

“ 在新西兰经商相当容易。由于该国存在未开发
的市场，地区内的资产竞争并不激烈，这使得该
地区更具吸引力。 ”

调查继续延续了过去几年的强主题，新西兰的企业基
本面使其在其他亚太地区中占据优势。与2023年的调
查结果一致，新西兰再次被排名为首位。

新西兰拥有最佳的投资机会质量。在过去的交
易中， sourcing 结果表现强劲。公司正在利用
现代技术的优势。

（这还看到了处理时间显著缩短），政府还通过减少
繁琐手续来吸引投资进入关键行业——解除石油和天
然气勘探禁令的承诺是最新的一个例子。

我们相信这是合理的，尤其是考虑到新联盟政府试图
减轻对外投资的监管负担。

新西兰的投资意向适度增加。我们关注其他地区
日益加剧的通胀和地缘政治威胁，因此我们的投
资将转向更为安全的市场。

它增强了我们加大在新西兰投资的意愿，因为这
些挑战对该地区的影响较小，我们可以从对新西
兰的投资中预期获得更好的短期回报。

我感到政治和监管稳定吸引了大多数投资者选择新西兰。我们对地区内的法律确定性水平也感到满意。这减少
了在准备交易条款时的压力。

新西兰坚实的 fundamentals 也帮助我们成为在全球
挑战性条件下的一处安全避风港。68% 的受访者报
告称，

当前的全球经济和地缘政治挑战使他们更有可能在
新西兰投资。

战略和可持续性负责人 ， 外国公司 
， 马来西亚

新西兰和澳大利亚提供了高质量的商业投资选择。这些公司在技术使用方面更为先进，并且在成本效益方面表现更
好。

合并与收购董事 ，
Foreign Corporation, Norway

许多收到的反馈反映了新西兰相对的政治和经济稳定性对其投资决策的重要性。

图2：请根据经商便利性和投资机会的质量，对以下每个市场进行评级，从10（更不困难且更好机会）到1（更困
难且更差机会）。

图 3 ： 当前的全球经济和地缘政治挑战是否改变了您在新西兰投资的意图 ？“除了简化目的地以简化业务和质量的一般尝试之外 ，
新西兰的海外投资法规投资机会。
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为投资者提供更有利的条件。 只有 3% 报告下降。

扩大地平线 2024 辛普森 · 格里森 辛普森 · 格里森

当地经济挑战正在为新西兰创造有利的投资条件

图 4 ： 新西兰当前的经济挑战是否改变了您在新西兰投资的意图 ？

图 5 ： 是什么使新西兰成为您的投资目的地 ？ 请选择最多三个。

外国 PE / VC 公司 ， 美国

收到的许多评论都反映了在新西兰投资的有利条件。

政治 / 监管稳定

今年调查的一个重要主题是 ， 新 47% 的人表示他们的投资意向有所增加
由于经济挑战 ， 新西兰自身的经济挑战也在新西兰产生了

竞争环境(相对较少的买家 / 竞争对手)

交易采购机会 积极的经济前景(相对于全球条件)

新 / 先进技术 新西兰国际品牌

估值 / 回报 资金 / 投资机会

法律确定性

无变化

有利的税收制度

Signi fi cantly
增加

适度
增加

适度
减少

Signi fi cantly
减少

2024 调查 2023 年调查

合作伙伴

由于新西兰的资产竞争较低，估值已经较为有利
。最近的挑战使得卖方更加愿意进一步降低估值
以吸引买家。

本地股市估值提供了机会，这些估值在过去几个季度
的负增长压力下受到抑制，而新西兰相对浅薄的资金
池也进一步限制了市场深度。所有这些因素结合在一
起，为寻求回报的海外投资者提供了肥沃的土壤。

新西兰市场上寻求进行交易的买家数量较少。
我认为距离其他关键市场较远这一因素让一些
交易决策者感到担忧。然而，对我们来说，它
仍然是一个理想的选择。

多家新西兰证券交易所上市的企业（包括Comvita、R
akon和Sky）近期成为收购方的关注目标——尽管成
功的交易数量较少似乎表明，在卖家的期望值下降到
足以满足买家的价值预期之前，仍有一段距离要走。

 CORPORATE PARTNER, ANASTASIA GAMBLE C
OMMENTED: “新西兰近期的经济挑战，结合早期复
苏的迹象（包括通货膨胀似乎得到控制以及OCR进一
步下降的可能性），为海外投资者重新进入市场创造
了理想的条件。”

我们的意图适度增加，主要因为这将修改有利
于我们的估值趋势。我们曾担心可能出现的高
估值，但现在预计会出现积极的变化。

今年有更多受访者认为新西兰的竞争环境更具吸引力
（竞争对手减少）、交易标的来源机会更好以及目标
公司的估值更低——所有这些因素都与经济环境较弱
有关。

我感觉到当前的竞争环境对我们有利。国际交易
撮合者较少争夺相似的目标公司。由于靠近本土
市场，我们可以利用这些机会。

首席财务官 fi cer ， 外国公
司 ， 澳大利亚

公司发展主管 ， 外国公司 ， 奥
地利

合作伙伴 ， 外国 PE / VC 公司 ， 
英国
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外国 PE / VC 公司 ， 美国

新政府也增加了投资者对 fi 的信心

外国 PE / VC 公司 ， 澳大利亚

合伙人,

收到的意见普遍反映了对本届政府政策方向的平衡支持。

新西兰是 10 月份政府的变化 ， 新西兰有一个基础设施 de fi cit 值
2023 年 ， 57% 的受访者报告这一数字超过 2000 亿新西兰元。这可以部分归因于

中性非常支持 适度
不支持

Very 
不支持

适度
支持性

2024 调查 2023 年调查

无变化Signi fi cantly
增加

适度
增加

适度
减少

Signi fi cantly
减少

新的联合政府认识到这一问题，并正在寻求解决它，
不仅通过将多个项目打包和委托一起进行（使其

市场需求未得到满足且批发能源价格急剧上涨，对零
售商造成了显著压力。政府在这方面做出了努力，采
取了措施包括撤销工党政府禁止石油和天然气勘探的
禁令，并计划进口液化天然气。

在新西兰进行交易的机会将有所改善。政府的
支持和经济发展计划将提升交易意愿。我们今
后将在该地区寻求更多的交易机会。

在这样一个仅有五百万人口的国家中，国际投资对
于提供基本服务至关重要”，詹姆斯·霍斯如是说。

超越石油和天然气领域，新政府认识到新西兰三年一
届的政治周期，这一周期通常会导致新政府取消前任
政府的项目。

然而，有若干评论指出，虽然普遍的政策设置被认为是积极的，但新西兰的企业税率并未得到同样的正面评价
。这一话题我们在本报告的第5部分进行了探讨。

当审视其他一些政府的保护主义政策时，相对而言
，新西兰政府的政策措施较为支持性。除了企业税
收政策外，其他方面也保持得相当稳健。

他们对增加在新西兰投资意向的积极情绪的最终
原因。

不出所料，当前的右派政府被认为比之前的左派政府更加支持外国投资。

新西兰的外资政策仍然支持ive。有计划积极吸
引外国投资者参与各种新项目。然而，我们对税
收水平持谨慎态度。
合作伙伴 , 

政府已经表现出他们准备好实施确保未来经济稳
定性的计划。由于我们预期这些变化将在一段时
间内逐步显现，我们的意向已适度增加。

首席战略 fi cer ， 外国公
司 ， 日本

图 6 ： 2023 年 10 月新西兰政府的变化是否改变了您在新西兰投资的意图 ？

合作伙伴 ， 外国 PE / VC 
公司 ， 瑞典

图 7 ： 您认为目前新西兰政府对外国投资的政策支持程度如何 ？

“政府在其前任赞助的人中赢得了朋友 ， 他们甚至还没有
国际投资界通过认可起步。

“最明显的例子 ， 是更多的能量去逆转) ， 但也通过寻求广泛的
由于 fi 不足的产生 ， 该部门在 30 年的项目管道上达成了政治共识。 “
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图 8 ： 新西兰并购交易量和价值

Section 2
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图 10 ： 全球并购交易量和价值

图 9 ： 亚太地区并购交易量和价值
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交易价值美元(十亿) 交易量
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交易价值美元(十亿) 交易量 交易价值美元(十亿) 交易量

然而，据观察，下半年可能正在迎来一个新的曙光—
—随着通货膨胀得到遏制和融资成本降低的前景逐渐
显现，国内和国际投资者开始寻求新的投资机会。

 CORPORATE PARTNER Michael Pollard 指出，
由于多种因素的影响，新冠肺炎疫情期间国内外并
购活动达到了前所未有的水平。

德alogic数据（由Mergermarket提供）显示，新西兰
并购市场大体上与全球和亚太地区市场保持一致，成
交量趋于稳定，但价值远低于2021年和2022年的峰值
。

然而，在新冠之后的几年里，货币“糖 Rush”效应
已经消退，只剩下持续的通货膨胀后遗症。2024
年上半年，交易活动继续呈现温和趋势。

这些因素中最为显著的是各国政府推出的货币刺激
措施，这些措施通过支撑目标公司的收入并创造某
些资产类别中的异常需求，扰乱了市场动态。这种
超常的需求推动了收购基金的活动，导致交易量和
估值达到新的高度。

随着交易量稳定 ， 新西兰的并购趋势跟踪国际格局 
， 但价值保持低位
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美国外国公司企业发展与战略主管

国外 PE / VC fi 均方根

外国公司 (MNCs)

新西兰 PE / VC fi 均方根

新西兰股份公司

整体并购

显著增加 fi 适度增加 无变化 适度减少 显著减少 fi

辛普森 · 格里森

 CORPORATE PARTNER ANDREW MATHEWS 
表示，这些发现与过去几个月并购市场更为乐观的情
绪一致，投资者正在寻找具有良好价值的收购目标。

今年结果的趋势也从更加机会主义的短期收购转向更
为谨慎的管道建设。这与调查中的其他发现一致，表
明离岸购买者不仅出于相对较低的估值考虑收购新西
兰企业，还看到了它们所带来的市场收购和有机增长
的机会。

“ 外国私募股权/风险投资活动将稳步增加，原因
是来源选择和最优估值。企业寻求持有资产约5-7
年的时间，而新西兰为此提供了良好的机会。

不出所料，鉴于对投资新西兰的积极情绪，79%的
受访者预计在未来12个月内整体并购活动将适度增
加。这一预期显著高于去年，当时仅有60%的人预
测活动将适度增加。

外国企业开始更加积极地看待新西兰。相比于
其他地区，新西兰的正面经济前景使其更具吸
引力。外国企业将达成更多交易。

董事总经理 ， 外国投资银行 ， 
澳大利亚

新西兰企业将在本地市场扩展方面拥有良好的机会。它们对监管、经济和政治趋势有深入了解，这不仅提供更多
机会，还能有效控制风险因素。

Director , 合并和收购 ，
法国外国公司

收到的评论反映了关于哪种类型的组织将在新西兰并购中最活跃的不同观点。

图11：您预计在未来12个月内，以下收购者/投资者在新西兰的并购活动水平会发生什么变化？
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在全球经济和地缘政治挑战背景下，投资者在收购
新西兰企业时越来越注重业务基本面。

安纳斯塔西娅·甘布尔评论道：“在当前的市场环境下
，强调企业基本面并不令人意外，但我们并不认为
这表明ESG考虑因素不再重要（仅仅意味着它们必
须与基本面竞争）。”

ESG 因素仍然被认为是重要的 ， 但已经从 2022 年
的 42% 下降到去年的 36% 和今年的 30% 。

“ 策略的主要方面将是客户需求的稳固性。确
保我们支持的品牌有稳定的市场需求将是我们
在市场上持续更长时间的关键。

58%的受访者表示，专注于客户对产品和服务的需求
稳定性是他们的首要战略优先事项，这一比例比去年
上升了9个百分点。紧随其后，52%的受访者认为将
成本增加转嫁给客户的能力是主要关注点。

我们预计，在市场条件开始稳定之后，买家将再次更
加关注ESG因素。

随着99%的投资者认为ESG因素对并购决策至关重
要（如图14所示），ESG不仅仅是一项简单的合
规检查。随着全球ESG监管力度的增强，投资者越
来越意识到，如果希望在收购目标上实现可持续增
长，就必须管理好ESG风险。

必须考虑成本增加日益增长的影响及其对运营价
值和利润率的影响。在考虑该地区的新投资时，
我们需要重点关注这一方面。

战略主管 , Foreign Corporation,
瑞士

客户需求的稳固性将是重点。虽然一直强调产品
质量，但我们计划逐步丰富产品线。鉴于消费者
需求的变化，我们的新西兰策略也需要相应调整
。

能够将成本增加转嫁给消费者的能力必须成为当
今战略的一部分。过去一年通货膨胀率显著上升
，我们必须通过调整战略来管理由此带来的影响
。

经济压力使目标选择中商业模式的稳健性更加突出

董事总经理 ， 外国 PE / VC 公
司 ， 香港

合并与收购董事 ，
瑞典外国公司

董事总经理,
中国外国投资银行

图12：当前全球经济和地缘政治挑战是否影响了您在新西兰的收购策略？请勾选所有适用项。



42%

29%

41%

28%

36%

21%

34% 34%

18% 17%

73%

26%

1%
0% 0%

16 172024扩大地平线 2024

意大利外国公司首席执行官
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新西兰的交易目标为实现关键业务目标提供了机会

外国公司 ， 美国

收到的评论表明 ， 新西兰提供了实现业务目标的机会。

ESG 在并购决策中仍然很重要 ， 因为投资者希望管理风险

在投资策略中 ， ESG 因素仍然是考虑交易的核心 ， 74% 的人表示这是非常重要的

中性Very 
重要

适度
重要

适度
不重要

Very 
不重要

Economies
的规模

ESG 
因素

到达
new 

客户

获取新的地理产业
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or IP

转型产品访问
收购扩张技能利基

天赋

增长
加速度

(通过
无机
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詹姆斯·霍斯表示：“今年回复中关于创造规模经济和加
速增长的关注点很有趣，因为鉴于新西兰的规模，采
购方不可能仅仅出于在新西兰市场内增长的愿望来驱
动采购。”

我们认为这清楚地表明，新西兰作为通往亚太地区的
稳定桥头堡的形象已重新获得海外投资者的认可。鉴
于近期的经济挑战以及离岸资本的必要性，这一点极
为令人满意。

在考虑未来在新西兰进行主要收购的主要目标时，
受访者也重点关注了企业基本面，其中创建规模经
济（42%）和加速增长（41%）是最突出的原因。

近期交易的主要目的是地理扩张。我们一直在考
察不同的地区进行投资，这些地区符合我们公司
的发展规划。新西兰确实符合我们的预期。

总体而言 ， 99% 的受访者认为 ESG 很重要。

最近的交易是为了获取新技术。我们始终专注
于技术收购以强化我们的产品基础。在这些激
烈的竞争条件下，我们需要强调技术创新以取
得成功。

尽管在并购决策的重要性方面有所下滑。

规模经济在这些通胀趋势中变得尤为重要。我
们将特别以此为目标在新西兰进行投资。我们
希望通过此举大幅降低运营成本。
首席财务官 fi cer , 

我预计重点将放在规模经济上。通过投资同一
行业的公司，我们可以减轻财务负担。我们寻
求在该地区寻找有价值的机遇以建立协同效应
。

战略总监 ， 外国公司 ，
美国

图13：在新西兰未来的收购计划中，以下哪一项最能描述主要目标？请选择最多三个选项。

图 14 ： ESG 因素对于贵组织的并购决策(关于价值、风险、定价) 有多重要 ？

首席财务官 fi cer ， 外国公
司 ， 澳大利亚
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外国 PE / VC 公司 ， 香港
董事总经理,

Strategy 脱碳监管机构
合规性

Business
伦理学

Corporate
声誉

Competitive
定位

消费者
首选项

供应链
要求或

可靠性

我们在审查目标公司的ESG表现时会考虑监管合
规性。全面理解潜在风险并相应地准备谈判条款
是至关重要的。

为了竞争定位，当今必须关注ESG。公司已
经开始广泛宣传其产品的可持续方面，因此我
们需要将ESG纳入投资决策中。

主要原因是商业伦理。我们希望与之合作的公
司能够遵循道德和可持续的商业实践。这样对
我们公司来说也是一种正面的反映。

进行全面的运营和整个供应链调查。在进入交易
之前，我们必须识别ESG风险，这一点非常重要
。可以根据调查结果讨论交易条款。

ESG因素在选择收购目标时之所以被认为非常重要，很大程度上是因为其与风险管理紧密相关，而监管合规（5
6%）和商业伦理（54%）是前两大原因。

董事总经理,
美国外国投资银行

图15：在考虑拟议交易时，您认为哪些是主要的原因会考虑ESG因素？请选出最多三项。

并购负责人 , Foreign Corporati
on, Germany

首席财务官 fi cer ， 外国公
司 ， 澳大利亚
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Richard Watts ， IP / ICT 主管

知识产权组合对新西兰的业务收购越来越重要

在整个调查中收到的评论强调了本地知识产权和技术的吸引力。

外国公司 ， 意大利
CEO, 

最吸引人 最具挑战性

技术、媒体和
电信

工业和化学品

制药、医疗和生物技术

商务服务

潜在收购中的资产 ， 供应商已经投资于资金、激励措施和计划

他们记录和保护他们的智力创新的方式。 High - pro fi le New 的成功

运输和商业服务 ， 意味着政府当时决定

消费者
金融服务
(包括 fi ntech)

休闲与旅游

Agriculture
（ 包括农业技术)

可再生能源

石油、天然气和采矿

交通运输

Construction

基础设施

房地产

国防

政府

新西兰IP，尤其是技术方面的需求在整个调查中是
一个持续的主题，这一发现是对“新西兰企业”强烈的
支持。

当询问外国投资者哪些领域最具吸引力时，这一主题
也在其中得到了反映。信息技术（TMT）位居榜首（
58%），另一个知识产权密集型领域——制药、医疗
和生物技术位列第三（42%）。

IP组合通常是企业并购中价值的关键驱动因素
，并且通常被视为维持竞争优势的战略资产。
买家越来越精明和谨慎地评估知识产权的质量
，以应对这一挑战，因此他们在财产资产方面
也变得更加全面和细致。

技术也是新西兰最大的出口产业之一，并且仍在
继续增长，因此不难理解该领域对潜在投资者依
然具有重要意义。该领域的增长得到了商业、创
新与就业部的支持，该部门致力于促进科技领域
的多元化和进步。新西兰企业在技术领域的表现
也展示了当地的技术能力和竞争力。

在图5中，39%的受访者表示，获得新的或先进技术
使新西兰成为一个有吸引力的投资目的地。而在图1
3中，34%的受访者表示，在新西兰进行下一次收购
的主要目标将是获取新技术和知识产权。

在生物技术/制药领域，临床试验和开发活动显
著增加。这与IT领域非常活跃和灵活的发展相结
合，尤其是在更广泛的健康领域，但在其他领域
如新西兰的投资于知识产权方面也保持强劲。

新 Zealand 税务工作组在 2019 年的《税收未来
》报告中建议对无形资产（包括知识产权和软件
权利）征收资本利得税。政府并未采纳这一建议
，目前也未见任何政府方面的其他表示。至少在
现阶段，这应能避免对技术领域投资兴趣的潜在
抑制。

我认为科技领域的投资能够为大多数投资者带
来预期的回报。在未来几年，该领域对于同行
业和跨行业的交易都具有吸引力。

对于我们来说，这是因为公司采用了先进的技
术，这些技术对于提高产品品质并在全球市场
销售至关重要。

制药、医疗和生物技术公司正稳步前进。人
们对运用先进技术以提高产出表现产生了浓
厚兴趣。该领域的研发项目资金也将增加。

新西兰市场前景良好。我喜欢企业以积极方式
对待技术创新，并将这些技术融入其运营中。

图16：您认为在未来12-24个月内哪些行业最具吸引力？哪些行业最具投资挑战性？请为每个部分选择最多
三个选项。

战略与可持续发展主管 ，
外国公司 ， 马来西亚

合并与收购总监 ， 法国外国公司

Director ， 兼并与收购 ， 挪威

Section 4
海外投资者对新西兰 IP 的
需求

我们已经看到了对知识产权信誉的真正兴趣。
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税收征管中的税收声誉

遵循长期的“税收中性”原则，并且相应地在特定领域（例如基础设施）缺乏税收激励措施。

没有一般资本利得税

Pro fi t / 股息汇回的设置

公司税率(28%)

债务融资收购的设置 (资本薄弱、转让定价、利息预扣税)

有吸引力 中性 没有吸引力

这些数字似乎支持这一观点。自2010年以来，新西兰
的企业税率为28%，而欧盟27国的平均最高企业税率
已降至21.16%，经合组织国家的平均最高企业税率
则为23.57%。

帕内尔·坎伯兰合伙人认为，今年的调查结果清晰地表
明，一些基于欧洲、美国和加拿大的受访者越来越认
为新西兰的企业税率缺乏竞争力。

Barney 认为 ， 从中期来看 ， 政策制定者将不可避
免地需要解决这些问题。

虽然政府在入境投资和公司税收设置方面采取“常规
业务” approach 一般有助于培养确定性，但在某个
时候，这将不足以确保税收政策不会对国际投资者
的行为产生负面影响。

巴尼对新西兰债务融资收购设置的负面看法也很有趣
。

去年的调查是首次专门询问新西兰税制对投资决策
影响的情况。结果总体上是积极的，尽管一些受访
者批评新西兰28%的企业税率过高。

这可能部分归因于新西兰目前（暂时）仍坚持基于债
务与股权比率测量的薄资本化制度，而许多国家（最
近包括澳大利亚）已经转向使用息税前利润比率测量
方法。此外，我们发现来自某些司法管辖区的客户对
新西兰的“受限转让定价”（RTP）方法感到困惑，该
方法用于确定关联方债务可扣除利息率，与经合组织
传统原则相比采取了更为严格的立场。

今年，我们还提出一个开放问题，询问联合政府在其
第一任期中采取“按常规办事” approach 并不对影响外
资的投资的企业税设置进行重大改变的计划是否合适
。许多收到的意见批评政府没有推进相关变化，特别
是在企业税率方面，尽管也认识到当前的经济状况可
能暂时抑制了任何重大改革。

今年的结果相似，总体形势仍然有利。然而，越来越
多的受访者指出，公司税率是一个不吸引人的因素（
占比32%）。此外，认为新西兰债务融资收购的税务
设置不吸引人的受访者数量显著增加（占比54%）。

对新西兰税收制度的混合看法 ， 相对高的公司税率
是一个没有吸引力的特征

图17：您认为新西兰税制的以下特征如何影响新西兰作为投资目的地的相对吸引力？
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但是 ， 政府的放手做法确实在评论中获得了一些支持。

辛普森 · 格里森

新的政府在做出这一决策之前肯定已经进行了深
思熟虑。税制的变动不能在不了解其对政府财政
影响的情况下轻易改变。涉及的因素众多，对他
们来说这一决定是有充分理由的。

许多收到的评论批评政府未能推进变革，尤其是在税率方面。

政府在不了解其他收入来源的收入是否会增
加的情况下，不能削减企业所得税。鉴于我
们正处于通胀期，他们可以为此决策进行合
理解释。
首席财务官 fi cer ， 外国公司 ， 澳大利亚

首席财务官 fi cer ， 外国公
司 ， 泰国

它将对投资者产生影响，尤其是因为当前的企业税
率极具吸引力。税率应该下调，以便积极影响投资
情绪。
董事总经理 ， 外国 PE / VC 公司 ， 美国

新的联合政府在 CORPORATE TAXATION SE
TTINGS 方面本应采取更为积极的方向。如果税
制已经具有吸引力，“business as usual” 的做法
本可以奏效。

税收非常缺乏吸引力，而改革本会更好。我认
为至少降低3%的税率会增加流入新西兰的外资
量。

董事总经理 ， 外国投资银行 
， 中国董事总经理,

德国外国投资银行

企业税率非常高，超过了我们在其他国家看到
的平均税率。然而，坚持长期税收中性对于在
投资时确定正确的行动方向是有益的。
董事总经理 ， 外国投资银行 ， 美国
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你会如何分类你的公司 ？

你的公司在哪里 ？

外国公司 / 跨国公司

超过 5

国外 PE / VC fi RM

外国投资银行

None

UK 美国和加拿大

澳大利亚

亚洲(不包括澳大利亚) Europe
（ 不包括英国)

受访者在过去五年内至少完成了一笔对新西兰的投资
，或在此期间担任过交易顾问。

在图表中的调查结果中，由于四舍五入或允许受访
者选择多个答案，各百分比可能不会相加至100%。

在2024年7月，辛普森·格里斯委托Mergermarket征求
外国投资者对新西兰投资机会、趋势和挑战的看法。
调查共有90位受访者，分别来自亚太地区、北美洲和
欧洲。

在过去五年中 ， 您在新西兰考虑、进行或
建议了多少次收购 / 投资 ？
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通过早期与我们合作，客户及其顾问能够获得对
新西兰商业和监管环境 unparalleled 的理解。

梅尔gers市场结合了行业领先的人类洞察力、先进的
机器学习以及30多年的Dealogic数据，以提供潜在并
购机会、交易、威胁和挑战的最早可能信号。

请咨询我们的任何专家以获取关于新西兰市场和投资
机会的建议，或讨论本报告的任何方面。

我们是新西兰最大的律师事务所之一，但这并不是我
们与众不同的原因。是我们专家团队、市场领先的声
誉以及对为每位客户提供正确结果的绝对承诺使我们
与众不同。

你将享有领先专家提供的及时建议、解决问题并预
见潜在问题的优势。有我们在您身边意味着您可以
自信地做出决策。

使用Mergermarket，我们的客户可以获得清晰的战略
视野，降低风险并抓住成长机会，最终超越竞争对手
。此外，我们广泛的人际网络和社区生态系统促进内
部联系和知识共享，帮助用户保持最新动态。

我们的客户信任 Mergermarket 在整个并购过程中指
导他们取得成功的良好记录。

要找出更多信息 ， 请访问
www. mergermarket. com .
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